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EEIarriere economiche o socio-economiche ]
- Anche con la cessionedel credito, il 20%-

| 30% residuo & comungue troppo 31% 41% 28%
- onerosoperi condomini

La differenza di disponibilita economiche

frai condéminirende difficile la 72% 21% 7%
decisione

. Barriere tecnico-amministrative .
' Difficolta nel gestire efficacementele !

‘pratiche (tempi e costi) 48% 42% 10% i
Barriere informative
: ~ 1 1 5 - - - . B I
élcondomm fannofaticaa capirei 209% 10% 11%.
vantaggi |
: . . — !
5 | condomini non sono informati sui 48% 429% 10%;
g bonus |

. Barriere derivanti da conflitto diinteresse e sociali

| proprietari residenti equelliche

;af'ﬁttanola casa hannointeressi troppo 79% - 21%
‘diversi ein conflitto

La presenza nel condominiodi

- generazioni diverserendedifficoltoso 73% 17% 10%
identificare uninteressecomune

| Troppele cattive relazioni fra i condomini 39% 45% 24%
- Qualcuno chesiritiene particolarmente

- esperto blocca l'adozione disoluzioni 31% 34% 35%
. condivise
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