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.professioni 

Le iniziative del Sole 24 Ore. Un servizio per 120 professionisti
al via a Milano e poi a Roma nel 2020. Dall’affitto alle tecnologie
strumenti condivisi e occasioni di networking con clienti e colleghi

BePrime24, debutta
il primo coworking
per i commercialisti

U
no spazio di coworking
riservato ai commer-
cialisti dove fare anche
networking e sviluppa-
re l’attività. Queste so-
no le linee ispiratrici

del progetto BePrime24, che il Sole 24
Ore si appresta a lanciare partendo da
Milano.

Nato da un’idea sviluppata da Do-
riko (società specializzata nei servizi
ai professionisti) con la collaborazio-
ne del Gruppo Sole 24 Ore,
Beprime24 è la nuova offerta pensata
per i professionisti della consulenza
fiscale e contabile alle aziende che si
basa su tre asset principali: riconosci-
mento della professionalità con un 
brand affermato, mantenimento del-
la propria individualità e amplifica-
zione della forza individuale grazie al
networking.

Il progetto consentirà al commer-
cialista e ai suoi collaboratori di lavo-
rare in uno spazio organizzato di 
coworking, riservato ai soli profes-
sionisti, proponendosi al mercato e ai
clienti come una realtà multiforme e
pluridisciplinare. L’idea va al di là del
semplice affitto di uno spazio e punta
a mettere in rete, anche attraverso 
un’innovativa piattaforma Intranet,
le competenze e le specializzazioni
dei professionisti presenti, in un’otti-
ca innovativa di collaborazione. 

Il brand del Gruppo24 Ore ha pre-

cise regole di adesione e di utilizzo: è
riservato a una platea ristretta di circa
120 professionisti, che dovranno es-
sere in regola con l’iscrizione all’Albo
e con la formazione e la deontologia
professionale. Il target ideale è quello
delle realtà medio-piccole: il Ceo di
Doriko, Lorenzo Galimberti, ideatore
del progetto insieme con Stefano Lo-
catelli (si veda l’intervista a fianco), 
pensa a studi fino a cinque compo-
nenti che rappresentano in percen-
tuale la quota più importante degli 
iscritti all’Ordine: solo a Milano rien-
trano in questi parametri oltre 6mila
commercialisti pari al 70% del totale.

«BePrime24 è un progetto molto
importante per il Sole 24 Ore - spiega
Eraldo Minella, senior advisor del
Gruppo 24 Ore -. Si inserisce nell’area
che stiamo sviluppando dei servizi di
networking per commercialisti, fina-
lizzati a fare lavorare meglio e in mo-
do creativo e innovativo questa cate-
goria professionale, per noi strategi-
ca. Parte da Milano, si estenderà poi
a Roma, ma speriamo che possa pre-
sto arrivare in altre città italiane».

Il dettaglio
L’avvio è previsto per gennaio a Mila-
no. La sede lombarda dello spazio di
coworking sarà in zona centrale, nel-
le vicinanze del Duomo. Prossima
apertura a Roma, sfruttando la siner-
gia con il partner immobiliare Regus.

All’interno di un canone di loca-
zione, allineato con i costi di mercato,
verranno erogati servizi di base, quali
l’affitto dell’ufficio con la dotazione 
infrastrutturale e tecnologica, di sale
riunioni e spazi comuni, nonchè sva-
riati altri servizi aggiuntivi, quali la 
reception, la formazione gratuita e 
una campagna di comunicazione del
brand costante e assidua.

Il Sole 24Ore offrirà anche la pro-
pria banca dati Smart e l’abbona-
mento al quotidiano. 

Altri partner metteranno a dispo-
sizione servizi e piattaforme per con-
sentire al commercialista di svolgere
più agevolmente l’attività di routine,
di fare new business e upselling verso
i propri clienti. 

Per fare qualche esempio saranno
disponibili: il controllo di gestione 
dello studio, l’elaborazione di paghe
e contributi, la compliance con il Gd-
pr per i clienti, la sicurezza informati-
ca e l’ufficio di gestione delle pratiche
amministrative.

«BePrime24 si coniuga perfetta-
mente con Partner 24 Ore - conclude
Minella - un progetto che fa collabo-
rare gli studi più importanti di com-
mercialisti con business partner sele-
zionati, certificati dal Sole 24 Ore,
dando a tutti più visibilità e nuovo
business».

—R.L.
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A disposi-
zione altre 
funzionali-
tà quali il 
controllo di 
gestione, la 
compliance 
con il Gdpr 
e l’elabora-
zione paghe

ADOBESTOCK

L’idea. 
Ai professionisti 
che aderiranno al 
progetto il 
Gruppo Sole 24 
Ore offrirà 
l’accesso alla 
banca dati Smart 
e l’abbonamento 
al quotidiano. Per 
informazioni: 
beprime24@ilsol
e24ore.com

«I l coworking per i com-
mercialisti medio-
piccoli può essere il
futuro: permette di

crescere senza venire acquisiti
dal grande studio». Stefano Lo-
catelli, fondatore con Lorenzo
Galimberti di Doriko e commer-
cialista egli stesso, ha sviluppato
l’idea di BePrime24 e al
coworking crede davvero.

Ritrovarsi fianco a fianco con
colleghi che potrebbero essere
competitor non è pericoloso?

La professione è cambiata: ci
chiedono di essere aggiornati su
tutto, dalle esenzioni al canone
Rai fino alla crisi di impresa. Non
possiamo pretendere di fare tut-
to da soli. Avendo a fianco colle-
ghi con varie specializzazioni si
possono creare importanti si-
nergie senza perdere clienti. 

Come deve cambiare allora il
rapporto con il cliente?

Oggi il commercialista è uno
“scadenzista” che insegue i con-
tinui aggiornamenti, troppo
chiuso in sé stesso. Il business
per svilupparsi ha bisogno inve-
ce di fare network e sinergie.

Quali sono gli altri vantaggi
del coworking?

Sicuramente il risparmio di
tempo: siamo troppo assorbiti 
da una serie di attività di gestio-
ne dello studio (dalle utenze, alla
manutenzione per citarne alcu-
ne) che con il coworking sono
eliminate.
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STEFANO
LOCATELLI

Commerciali-
sta, è opera-

tion & strate-
gic director

di BePrime24

1 Ai commercialisti iscritti all’Albo, o agli studi fino a 5 
componenti. L’offerta è rivolta a realtà medio-piccole con 
fatturati fino a un milione di euro.

COME FUNZIONA

A CHI SI RIVOLGE

2 La prima sede verrà aperta in centro a Milano (zona piazza 
Duomo) a partire da gennaio 2020 e la seconda a Roma entro 
fine 2020. A Milano saranno disponibili 120 postazioni e 
diverse sale riunioni, oltre agli spazi comuni

GLI UFFICI

3 Oltre alla disponibilità di uffici condivisi, il progetto consente 
di valorizzare le competenze specialistiche del professionista 
facendo networking con i colleghi ma mantenendo la propria 
individualità e il portafoglio clienti 

LE OPPORTUNITÀ

4 Nel canone mensile, calcolato in base alle esigenze 
individuali, sono compresi la disponibilità 
degli spazi h24, delle sale riunioni, delle dotazioni 
infrastrutturali e tecnologichei, ma anche la formazione
e l'utilizzo della banca dati Smart del Sole 24 Ore
e l'abbonamento al quotidiano

IL SERVIZIO

5 BePrime24 ha selezionato una serie di partner in grado di 
offrire servizi per consentire al commercialista di fare new 
business e upselling verso i propri clienti.
Tra questi: paghe e contributi, Gdpr, welfare, banking e 
controllo di gestione dello studio

I SERVIZI AGGIUNTI

IL LATERAL

Cova e Petronio 
in Delfino e Associati

Bruno Cova e Francesca 
Petronio entrano in Delfino e 
Associati Willkie Farr & 
Gallagher portando in dote 
l’importante fatturato generato 
dallo storico team costruito in 
Paul Hastings Italia, che li segue.
I professionisti in ingresso 
comprendono il partner Fabio 
Cozzi, i senior associate 
Marilena Hyeraci e Juljan Puna, 
la counsel Laura Corti, il junior 
associate Massimo Contesso e le 

trainee Irene Saura e Sara 
Artelli. Bruno Cova e Francesca 
Petronio erano entrambi equity 
partner di Paul Hastings Italia: il 
primo come office chair, la 
seconda come suo vice e head of 
litigation. Il lateral italiano 
arriva a pochi mesi da una 
simile operazione sulla sede 
Paul Hastings di Palo Alto, con 
cui Delfino e Associati aveva 
avviato il primo ufficio sulla 
West Coast.

Bruno 
Cova. Diventa 
partner dello 
studio Delfino e 
Associati Willkie 
Farr & Gallagher

Luca Ferrari. 
Entra come 
partner nella sede
bolognese di 
Nunziante 
Magrone

Francesca 
Nobili. Nuova 
senior associate 
del team 
corporate di 
Whiters Italia

CHI ENTRA

Davide Nervegna
torna in R&P Legal

Pier Luigi Monari Sardè e Luca 
Ferrari entrano nella sede 
bolognese di Nunziante Magrone 
guidata da Giovanni Facchinetti 
Pulazzini. I due nuovi partner, 
provenienti dall’omonima 
associazione professionale, sono 
specializzati nel contenzioso e 
nella ristrutturazione del debito.
R&P Legal accoglie Davide 
Nervegna, partner del 
dipartimento banking & finance. 
L’avvocato torna nello studio 

dove aveva iniziato la propria 
carriera professionale, lasciando 
EY.
Lettieri&Tanca, boutique di 
giuslavoristi, avvia una sinergia 
con Simone Brun, con base a 
Verona. L’avvocato opera come 
nuovo senior counsel dello studio 
al fianco prevalentemente delle 
Pmi del nord-est italiano, con un 
alto tasso d’innovazione che 
richiede l’elaborazione di 
soluzioni sperimentali.

CHI CRESCE

Baker McKenzie Italia
guidato da Pisciotta 

Francesco Pisciotta, 
commercialista, diventa il 
managing partner di Baker 
McKenzie Italia. Nel 
management per il prossimo 
triennio ci sono Massimiliano 
Biolchini, Alberto Fornari e 
Lorenzo de Martinis.
Cinque i nuovi senior associate 
nelle sedi italiane di Whiters, che 
si prepara ad avviare un “future 
leadership programme” interno, 
votato dai soci dello studio in 

tutto il mondo. Si tratta di Mattia 
Biasi, Paolo Macchi e Francesca 
Nobili, del team corporate, e di 
Marta Beggiao e Roberto Bonomi 
per la practice private clients & 
tax.
Due italiani nelle 13 nomine 
globali di Cleary Gottlieb Steen & 
Hamilton. Paolo Rainelli e 
Roberto Argeri, di base 
rispettivamente su Milano e 
Roma, sono stati promossi 
counsel.

Niccolò 
Piccone. Partner 
Alpeggiani e 
Associati, ha 
assistito l’azienda 
JCDecaux

L’AFFARE

Cessione Romanengo,
Alpeggiani con Decaux

Alpeggiani e Associati nel 
passaggio della storica 
confetteria e cioccolateria 
genovese Romanengo alla 
francese Decaux. 
Nell’operazione, Jean Sébastien 
Decaux, terzogenito 
dell’omonima famiglia francese 
titolare della JCDecaux, 
multinazionale leader nel 
settore della comunicazione e 
dell’arredo urbano 
pubblicitario, è stato assistito da 

un team guidato da Niccolò 
Piccone, partner dello studio 
milanese. La Decaux ha rilevato 
le quote della Agras, la ditta 
alimentare che deteneva la 
quota di maggioranza della 
pasticceria dal 2015. Il 20% della 
proprietà resta della famiglia 
genovese.
Giovanni Cristoffanini, senior 
partner di CBB & Associati, ha 
operato come advisor 
della cedente.

DI AR IO  L E GA LE  

SETTE GIORNI NEGLI  STUDI

a cura di Elena Pasquini

Intervista

Locatelli 
(Doriko):
«Più tempo 
e sinergie»

Feira Internacional de
Segurança e Proteção


